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Reportaje a Eduardo

quienes destacaron la ve
servomotor, extrusoras y

Emma Fiorentino: Seria inte indaran un  fue apuntando y acercandose a la maquinaria nue
panorama de Conti Maquinarias,
ya lleva 25 afios de comercializaci

Eduardo Conti: Conti Maquinarias es
mos en el afio 2004 después de la crisi
y fue sucesora de lo que anteriormente
que se fundé hace 25 afos, Osvaldo Conti
es nuestro padre. Con el tiempo, se incorpor:

A N K
conti
25 aniversario

Tradicional empresa de venta de maguinas
Yy equipos nuevos para la industria del plastico

Fue fundada por Osvaldo Conti,
padre de los ejecutivos que continiian
hoy exitosamente su conduccion

aniel Conti, directores de la firma,  venta. Es decir, que ofreciamos maquinaswsadas, reacondi-

cuperadores myectoras con cionadas, con garantia de funcionamiento.

Con el tiempo, a raiz de las nuevas tecnologia

ndo ya nos estdbamos posmonando €COMO provi
as nuevas, comenzo la crisis del afio 2000,
entesis de tres afos, aproximadamente.
vimos obligados a suspender la act

tarde, por una cuestion generacional, el Ultimo en incorporar-  En el afio 2004 ya nuestro padre estaba desvmculado en

me fui yo, Eduardo.
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inyectoras que fue siempre nuestro potencial preferido y mas
tarde incorporamos todos los elementos periféricos, como
molinos, tolvas secadoras, cargadores, etc.

Mas tarde tuvimos una propuesta interesante de extruso-
ras para recuperado de plastico y fuimos pioneros en la
importacion de estas recuperadoras de plastico desde
China, campo en el que actualmente somos lideres.
Daniel Conti: En nimeros reales, al dia de hoy llevamos ven
didos (contabilizados y demostrables), cerca de 200 equipo
u eramon de plasticos, distribuidos en un 60%-70% e
e Buenos Aires y el resto, en los demés centro
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cuperado, es de
duce en la extrus
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Frente de la empresa

Emma Fiorentino: ;Ofrecen otros equipos para la recupera-
cién de plasticos, como lavadoras?

Daniel Conti: En cuanto a lavado y secado, hay proveedores,
pero se trata de equipos caros. Nuestra politica siempre es
traer la maquina por cuenta y orden nuestra, pro verifi-
car que sea de buena calidad y proceder
ce dificil traer una maqui
er la calidad de la mag
traer equipos de lavad

te?
Nuestra politica es que nuestros técnicos
quinas antes de que salgan a la venta. Hace
rporamos una linea de extrusion para film,
| stand de Argenplas 2010. La maquina no
pero la probamos funciona muy bien y ya

esa maquina.
e nuestro sis

ar, las recup
grupos. El grupo que co
lietileno, polipropileno
0 alto impacto. Estos

ara PVC las conocemos
el caso de las extrusor
or nuestro mercado.
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Vista parcial del depdsito
de Conti Maquinarias
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Eduard Conti: Es un porcentaje minimo. La may:
No comercializamos los repu tros clientes son recuperadores que se dedican a
mos al costo para abastecer | zar el producto. Las empresas que autorrecuperan
clientes y tenemos un contacto p as menos.

tienen maquinas de hace cuatro o ci
funcionando sin ningdn tipo de prob
normal y aceptable para este tipo de m

cantes.

: En este momento, ;tienen maquinas

to, si. Tenemos constante-
Emma Fiorentino: Esto significa que no ha 0. A veces, hay algin
to permanente de servicio técnico... rrir que no haya
Eduardo Conti: No hay nlngun tipo de requerlmlento de ser-  ninguna maquina, pero normalmente, tenemos entrega inme-
vicio técnico. Son maquing diata en forma permaag
marcha la hace
garantia. Sabeg
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Otro aspecto del amplio
depdsito de Conti Maquinarias

Emma Fiorentino: ; Qué porcentaje de incremento de costo
representa adquirir una maquina con servomotor?

Eduardo Conti: El servomotor representa entre un 20% y u
mas en el precio respecto de las maquinas comunes.

Emma Fiorentino: ;Cuando se revirtid
“maqui jna = maquina barata = maquij
revirtid6 cuando el arge
a 'y no el “todo por dos p
dos. China, en nuestra o
hemos hecho, no es un
as. El argentino va a busca te
malas. Pero cuando se van a buscar cosas
uestras maquinarias, se consiguen normal-
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;Y se amortiza en seis meses?
i bien depende del uso, yo diria qu

calidad?
aquina nueva, notamos qu

tino: ;Y la repeti
ti: Los movimienti
: Las maquinarias
en un nivel de exc
e ocurria hace 20
s mal.

buen material, un
suficiente. De ahi

nstituye una garantia tot

s a China, viajamos co
etitiva en Argentina con
mos de buscar la mejo
requiriera. Y la encontra
de inferior calidad, per
alidad, era cuestié

tuales, se sobrep
uier usuario.

el servomotor es|
ergético. La ener
busca reducir co

lologra. totalmente la electricid
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Pioneros en la importacion de
recuperadoras para plastico
desde China, campo en el que
actualmente son lideres.

lo tanto, cualquier repu ico se consigue sin que  maletin”. Invertimos permanentemente en a
haga falta recurrir a nosotro esto hidraulicose  de maquinaria.

consigue sin recurrir a Conti i
esta normalizado y estandariza
Daniel Conti: Igualmente, conta
el usuario no necesita recurrir a C
quier proveedor de productos de
hidraulica porque los repuestos no s
magquinas.

Emma Fiorentino: Ustedes tienen un show-room
te. GEn qué horarios se puede visitar?
Conti: Nosotros atendemos al publico de lunes
30 y de 14:30 a 17:30. Este es el horari
ero en muchos casos, hay gente g
sita otros horarios o un sabado
esidades. Este es el hora-
Emma Fiorentino: ;Hay venta exclusiva de iertas, pero muchas
clientes que se acercan con proyectos para la compra de
maquinas con determlnados periféricos, con automatizacion,
con etiquetado en molda Emma Fiorentipg
Daniel Conti: Nugs madquinas g
mos maquinag

veces trabajamos en otros horarios.

e mds demanda las

va bien. Actud 2, la indus-
odas las industrias tier€ demasiad emanda para myect
€ necesario crecer mucho para pod anda de los recuperadors
trarse en algo y hacerlo bien. Y ese fi es Daniel, segun el valor de
er algo bien, brindar un buen servicig uando el material virgen sube, i
bstos de las maquinas que comercia ta la demanda del recuperado.

tino: ;Hay muchas empresag

é sigue en orden de importg
bastantes empresg
Y principalmenig B0 ingresar a esg

Estamos of§
maquinaria, pod
ta, y no ser como 0€

con un Shtas? ¢ Trabajan

- GZ OUY - SBOIISB|d SBUISNPU| - “T'H'S SBOIUd9| S8UOIoRDIgNd OUIUBIOl] BWWI [BLONPT

010¢C ep




Informacion Empresarial m

icaciones Técnicas S.R.L. - Industrias Plasticas - Afio 25 - N° 191 - Noviembre-Diciembre de 2010

con bancos u ofrecen financiacion?

Eduardo Conti: El sistema de venta se basa en la entrega inme-
diata y a eso podemos adicionarle una facilidad de pago. No se
trata de una financiacion directa, pero si una facilidad de pago
para clientes que ameritan disponer de algun crédito. En cuan-
to a los bancos, es una politica bancaria argentina y ellos ofre-
cen créditos directamente al cliente.

Nosotros ofrecemos la conexion con el Banco Nacion, que es
el banco con el cual operamos. Pero el crédito, al fin y al cabo,
es directo del banco al cliente. Nosotros simplemente gestio-
namos la posibilidad de achicar los tiempos y los plazos.

Emma Fiorentino: ; Como es la situacion actual con la Adua-
na?

Eduardo Conti: En el tema de las inyectoras puntualmente,
fines de 2008 y 2009 fue un momento dificil porque hubo una
restriccion bastante importante al ingreso de inyectoras. Los
importadores de maquinas tuvimos reuniones en la Secretaria
de Comercio y con el tiempo, se fue flexibilizando la situacion.
Ahora, en el 2010, estamos con una situacién mas moderada
en cuanto a la restriccion. Si bien ain subsiste el certificado
de importacién de productos metallrgicos; por lo menos, lo
estan entregando en tiempo y en plazo a quienes lo piden. Es
decir que la situacién ha mejorado.

Emma Fiorentino: ; Cuando ustedes entregan la maquina ya
estd nacionalizada?

Eduardo Conti: Si, por supuesto. Pero es una muy buen
nta, porque somos unos de los pocos importadores qu
una maquina nacionalizada. El cliente compr:
ti Maquinarias. No tiene que hacer ningu
e divisas. Todos esos tramites que
inas se entregan en nuestr

es de maquina nacionalizada.

ti: Los modelos s
es el rango més
orque sabemos q
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clientes. Pero en el caso de maquinas mas grandes, se traen
a pedido.

Emma Fiorentino: Cuando traen la maquina a pedido, ¢ cuan-
tos dias tarda en llegar?

Eduardo Conti: Si es a pedido, sacando el tema de Secreta-
ria de Comercio y el permiso, estamos dando una entrega de
60 a 70 dias reales. Hoy por hoy, quizas el tiempo es mayor
por el certificado que hay que pedir a la Secretaria de Comer-
cio.

Emma Fiorentino: ;En ese caso también se entrega la
maéquina nacionalizada?

Eduardo Conti: No. Si es una inyectora de mas de 200 tn de
cierre, se trae por cuenta y orden del cliente por una cuestién
de tamafio y de montos a mover.

Emma Fiorentino: ¢ Tienen pedidos de mdquinas con algun
color especial?

Eduardo Conti: Si bien no se da en la mayoria de los casos,
hay empresas que unifican colores y nos piden.

Siempre tratamos de respetar esos colores. Hay empresas
que son muy exigentes en cuanto a la estética y les ofrece-
mos ese Servicio.

Emma Fiorentino: ;Hay alguna exigencia co,
i [nyectora?

El empresario argentin
mente busca precio.
e tampoco queremos,
alidad de las maquinas.
nciencia de que, a veces, lo
que tenemos que tener en cuenta, pero lo
e ser el precio.

ienes ya tomaron conciencia de eso, exigen
enga una electronica, una hidraulica y valvu-

ese lenguaje

Su mensaje
es el afio qu

ia plastica e
dial como local siempre
para de crecer. El plastic
a reemplazando a otros
con buenos ojos, hay u
les que no sea el plast
tino, le deseamos lo
do al pais, invirtiendo
s la rentabilidad e

ovamos nuestr
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